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项目背景与行业痛点

• 国家重点发展方向 • 百万亿级市场规模



项目背景与行业痛点
彻底解决数字三农的根本性问题

2019 2022 2025

2020年1月农业部与中央
网信办联合发布《数字农
业农村发展规划，到2025
年初步建立数字农业农村

体系

中央10部门联合发布《数字乡村
发展行动计划（2022-2025），
明确实施智慧农业创新发展行动，
推动数字技术与农业深度融合，
提升农业生产智能化水平。

2020 2024

数字农业建设是农业强国梦基石，已经成为国家发展的重中之重！

2019年5月国家发布《数字
湘村发展战略纲要》明确推
动农业全产业链数字化

农业部发布了《全国智慧农业行动计
划（2024-2028）、《关于大力发展
智慧农业的指导意见》，明确未来智
慧农业发展的目标和任务，把数字农
业建设推到了最重要的位置。

中央1号文件首次将“发展农业新
质生产力”纳入政策框架，强调
拓展人工智能、低空技术等在智
慧农业中的应用场景，推动农机
装备智能化升级。

农业
强国



项目背景与行业痛点
彻底解决数字三农的根本性问题

数字农业市场，是百万亿级市场。

数字农业已经成为了国家的重点发展方向，未来是百万亿级。

当前国家的经济形势发展，决定了未来农业升级，将成为最大的蓝海市场。

是国家强大，实现中国梦的关键。我国农业与发达国家的农业相比，还停留

在初级阶段，未来的农业设施设备改造、数字化应用、智能化升级等等，将

是百万亿级市场规模。



项目背景与行业痛点
彻底解决数字三农的根本性问题

运维成本高，设备成摆设
数字农业设备的运维，牵涉到互联网、物联网、

数字平台等多个高新技术，且单个农场的数字

平台几乎独立，导致运维成本高，后期成摆设。

设备替代受限，数据互通不畅
数字农业设备深入绑定数字平台，若设备出现

损坏，存在设备替代阻碍，同时数据上一般是

单个农场独立，不便于规模化和区域化管理。

操作复杂、人才稀缺
数字农业牵涉到智能设备、数字软件、各种传感器

专业数据，掌握这些，需要专业的数字人才，而目

前这类人才稀缺，导致数字农业的运用受阻。. 

产销不通畅，增收无希望
农业生产的目的是为了换取价值，解决销售问题才

是农业的根本问题，现实中哪怕投入数字化设备，

也难以改变销售难、价格低的现状。. 

01

02

03

04

压住数字农业发展的“五指山”

建设成本高，投入产出比低
数字农业的建设，往往面临高额投资，但是农产

品价格低，过高的建设成本，使得投入产出比极

低，导致农场不愿意参与升级改造。
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项目背景与行业痛点
彻底解决数字三农的根本性问题

建设成本低，改造时间短
降低建设成本，减少建设门槛，缩短改造时

间，是数字农业应用建设的关键。

操作简单，数据互通
操作简单，数据互通，是解决数字农业人才

的良方。

运维简单，运维成本低
如何实现运维的简便和低成本，将是数字农

业可持续化发展的基础。

智能化能力高，开放性强
智能化水平和系统的开放性，是数字农业发

展和创新的窗口。

如何推开“五指山”，解决行业痛点，将率先享受百万亿级市场。
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项目介绍与现状

• 引领数字农业新方向 • 首个数字农业综合服务平台

• 解决行业核心痛点 • 颠覆数字农业建设模式



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

小雨数字农场综合服务平台介绍

一个数字农场综合化管理平台，一站式解决农场数字化管理、销售等为一体的订单式农场综合服务平台，极大降低数字农场升级改造成本，解决数字农业管理、运营等问题，

传统农场仅需安装一定的数字化设备，即可接入平台，便可通过平台实现自动浇灌、自动施肥、生长监测、环境控制、自动投喂、牲畜健康监测等多个环节，并可围绕作物

和牲畜在生长周期的全链条溯源监测。同时消费者可通过平台，按需种养，全程线上监控，远程操作，参与生产环节，也可亲自参与线下种养环节，拉近消费者和农业的距

离，让消费者吃的放心，用的安心。平台目前在该领域，率先研发了万能自动控制系统，用于远程投喂、浇灌等，同时自研了“5G+太阳能”网电系统，解决物联网设备的

网电问题，使得在数字化部署上，大大节约了安装、部署成本，同时依托平台思维，打通了产销环节，真正实现生产、销售、溯源一体化数字控制。



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

2018年
投入研发

2019年
推出试点

2021年
成为标杆

2023年
平台化

通过物联网技术，正式跟线下基地

进行融合，实现种养线上控制，并

同步研发控制网关产品。

系统正式走向平台化发展，形成了

完整的软硬件产品链，解决农场的

产销问题。

荣获农业农村部“新技术、新产品、

新模式”推广案例，成为湖南省数

字农业建设示范模式。

2018年推出认种认养线上平台，开

启订单式农场试点

2024年正式独立运营，推出“小
雨数字农场综合服务平台”。



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

农场管理
认种认养
农产品交易
数据大屏
设备控制
溯源

农产品营销

数据采集
数据分析
数据展示
设备对接

数据交互共享

自研网关
物联网联网设备

第三方传感器
物联网控制开关

继电器
气象设备

应用平台 数据云 核心硬件 第三方设备

业务 资金 管理 数据资产和利用 技术关卡 开放创新

掌握核心技术，开放接口，助力数字农业发展



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

打通数据鸿沟
解决数据交互



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

依托我们的数字农业综合服务平台，传统农场仅需要花几百元购买一个网关和智能开关，即可实现自动化控制，同时省掉了每年

高达数万元的平台运维成本，同时还可以解决产品销售问题，真正意义上实现了传统农业低成本、高效率转化为数字农业。

平台免费使用

提供关键硬件，开放接口数据

平台化运营思路

为数字农业建设减少40%以上
的建设和运维投入。

提供与平台和数据云对接的关键硬件
“网关”通信模块，开放接口，解决

一个平台管理所有农业业态。

重点建设订单式生产模式，解决农业
销售难点，构建消费者和农场沟通桥

梁，提示农产品价值和销量。

精准解决数字农业痛点



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

70%
节约70%的人力成本投入，
浇水施肥，不仅科学，更
可以实现自动化和远程控
制。

80%
新增了80%的市场机会，
接入平台，共享数十万消
费者，同时还可以对接第
三方平台超千万买家。

90%
节约了90%的建设成本，
无需巨额投资，仅需购置
网关、电子阀门等关键设
备，即可在现有硬件基础
上升级为数字农场。

99%
节约了99%的运维成本，
无需平台技术运维、服务
器、流量等运维成本支出，
实现永久性免费使用。

传统农业接入“小雨数字农业综合服务平台”后，可以解决什么问题？

一天接入，千元投资，人力成本节约70%，产品销售市场拓展80%，后期运维基本无需投入，真正实

现了再小的农场也可以数字化，使得我国农业数字化普及变得可能。同时通过数字化力量的赋能，产量

增加、成本大幅降低，销量拓宽，让农业高效、高产、高收入成为现实。

创新优势



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

监管单位

数据互通 精准决

策

小雨数字
农场

农产品

价值提升 按需

生产 消灭滞销

消费者

安心、放心

生产者

高效、高产、高

收入

针对消费者
通过线上平台认种认养，远程实时掌握产品流程，
全程溯源，让消费者买的放心，吃的安心。

针对监管部门
多农场生产数据、流通数据、仓储、产品数据全
互联，实现区域监管一网管，政策决策精准高效。

针对产品自身
按需生产，生产过程中消费者与生产者深度交流，
全链条参与，使得消费者对产品增加了感情因素，
相应的提高了产品价值。

受益对象



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

自主申请开通数字农场，无需任何

费用，可享受基础服务功能，让传

统农场低成本、高效的升级为数字

农场。

零门槛加入，零成本接入
✓ 以销量赚利润

✓ 以核心技术建壁垒

✓ 以开放性促发展

所有农场接入平台，仅需缴纳一定的保证金，即可免费使用。
01 • 对接第三方物联网设备，可按台收取

接口费。

第三方设备接入获利

02 • 可按年向农场收取技术服务费。

技术服务费（后期开展）

平台免费使用

针对于网关、电磁阀、核心物联网传感器，独家接口，独家销售。

关键硬件独家销售

所有线上认种认养、产品销售皆抽佣，卖家接受度高。

平台交易抽佣

02 • 海量的农业生产、销售、土地数据可

进行授权变现。

数据资产变现

盈利模式



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

盈利分析

软件免费

硬件销售
50-200万
技术指导费
50000元/年

认种认养销售
1300万（沉淀资金）

平台服务费
（15%）196万

单个规模化基地

500亩

100个基地

硬件销售
2亿

技术指导费
500万/年

认种认养销售
13亿（沉淀资金）

平台服务费
（15%）1.96亿

100个基地5万亩

利润收入达2亿。

100亿目标

10万亩土地和100个
养殖基地接入

这相当于每个省只
需要接入5000亩基
地即可实现目标

更重要的是还有海量的认种认养销售款资金沉淀，按照农产品种养的交货平均周期3个月，
沉淀资金时间远超普通电商平台。且我国还有数千万小农场的升级改造！

前提条件：按照30平米为一个单位，每年销售价格为1980元计算，1亩则可销售43560元。



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

试点情况

推出仅1年，试运行阶段，我们就轻松接入过万亩

衡阳雁峰区星星乐农场数字果园
1200亩

永州德辉数字农场
6000亩

海南全岛数字农场建设
计划5万亩

认种面积已经超过1000亩，实现销售收入超3000万，归属公司营收1700万。



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

试点成效

农业生产效率提升50%+，产量提升了20%，人工成本下

降了70%+，基地收入增加了80%

自从接入到小雨数字农业系统，我们的果园开启

了新的时代，原来果树种植人工成本高、销售困

难等问题，现在依托数字化管控，不仅生产高效，

而且种植成本低了，产品还可以提前销售出去。

雁峰区星星乐果园李富强



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

提升传统农场



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

彻底解决农产品滞销。所有种养，皆有消费者自由选择，种养的农产品接入平台，消费者自行选择，

实现农产品多样化、精细化生产，避免农户盲目种养，出现丰收价格低廉的情况，大大提升农产品

的品种和产值，促进农业产业发展。

保障收益，实现家门口就业。所有农场，接单后在种养，不存在种养后卖不出，卖不好价格的情况，

解决了农民不敢种不敢养的问题。农场接单后，也有信心聘请农民进行种养，也不存在拖欠农民工

资的问题，这就可以实现农民都可在家门口就业，同时普通农户也可以把自己的土地及养殖基地接

入平台，彻底解决农业发展问题。

解决三农问题



项目介绍与现状
引领数字农业建设新方向

带动全村百姓平均增收1万元以
上

增加就业

项目需求大量劳力从事农业种植、旅游服务、劳动指导等，就业人群无要求，

文化低下的农民皆可就业。

科技服务三农、促进城乡融合

项目不仅保存了乡村的基本生态，同时依托科技和数字力量服务三农，打造

未来科技农业小镇，促进城乡一体化。

提升百姓幸福指数

数字化改造减少了农民的工作，提高了产量，增加了收益，农户拥有更多金

钱和时间可以享受生活，大大提升了幸福指数。

社会价值
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公司与团队介绍

• 十年扎根三农 • 专注于科技助力三农



湖南数农科技有限公司成立于2023年1月，坐落在长沙

市湘江新区，是由湖南农民伯伯集团原数字农业事业部分拆

成立的一家以信息化、数字化为主导的三农信息技术服务公

司，公司自2023年成立至今，已先后成立数字农业硬件研

发、数字农场、无人农用机具研发项目组，并与海康威视共

同合作在杭州设立研发项目合作组，2024年正式接管集团

所有数字农业研发工作，于2024年5月正式推出“小雨数字

农业综合服务平台”，目前已经在衡阳市、丹东市、秦皇岛、

琼海市等地区进行试点，取得巨大成功，平台前身2.0版于

2021年5月被农业农村部列为全国推广的数字乡村综合服务

平台。

企业简介
Company profile

01
2018年   农民伯伯集团成立数字

三农研发小组。

02
2019年 推出单个农场数字化管

理系统“小雨智慧农场”。

2021年 推出“数字农业综合平

台”获农业部推广。

2023年业务分拆成立数农科技，

半年后推出全国首个数字农业综

合服务平台“小雨数字农场”。

03

04

发展历程



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

创始团队

刘易战
中国政法大学毕业、全国百名返乡创业典型人物、中国青年创业奖、中国青年创业导师、湖南省青年、农业

创业导师、海南省创业导师、湖南省五四青年奖章，全国三农信息化专家、数字乡村团体标准编委会专家。

连续创业15年，三次创业成功融资并退出，返乡创立的“农民伯伯”，累计融资过亿，现估值超10亿。

李莉 夏金坤
副总裁 / CPO

湖南大学金融硕士

原基金公司负责人

王玉蓉 刘中华

相聚是为了同一个梦想“改变三农，助力共同富裕”



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

国家认可 农业农村部全国推广

两大数字乡村综合服务平台之一

社会关注和荣誉



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

10年前，我从北京返乡创业，带着我们的团队走遍了7000多个村，服务了1000多万农民，用一头浓

密的头发换来了一个“农民伯伯”品牌，帮助农民销售过百亿农特产品，带动超5万人脱贫致富，让

覆盖区域的村民，平均增收超5000元，被国务院扶贫开发办评为《中国企业精准扶贫50佳》。

团队经历



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

销

小部分人增收
共同富裕

农业

农村

农民

乡村
振兴

七年努力 努力方向

以销助产，助力脱贫攻坚，让我

们做出了“农民伯伯”榜样



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

数字农场服

务平台

农民伯伯

生产

流通

销售

以信息化服务三农，助力乡村振兴。

原湖南省委书记许达哲视察我们的数字平台

数字革命时代需要有“万物互联”的思维



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

领
导
关
怀



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

初具规模的“独角兽”

✓ 国家高新技术企业

✓ 国务院扶贫开发办《中国企业精准扶贫案例50佳》

✓ 农业农村部推广的两个推广的数字乡村综合服务平台之一

✓ 全国电商扶贫样板企业

✓ 上市后备企业、专精特新“小巨人”企业

✓ 湖南省移动互联网重点支持企业

✓ 湖南省十大电商平台、省电子商务重点培育项目

✓ 5A企业信用资质

✓ 衡阳市“助力脱贫攻坚”先进集体、电商示范企业和电商
风云人物

5项发明专利、28项实用新型/外观、42项

软著、28大类商标授权



公司与团队介绍
十 年 扎 根 三 农

100多项创业奖项

✓ 全球电子商务创新创业大赛全球二等奖

✓ 中西部名族创新创业大赛一等奖

✓ 中国“i创杯”互联网创新创业大赛三等奖

✓ 中央企业“熠星大赛”全国三等奖

✓ 湖南省“创青春”双创大赛二等奖

✓ 清华校友三创大赛二等奖

✓ 全球“互联网+”创新创业大赛全球十强

✓ “海创杯”双创大赛三等奖

✓ 中国创新创业大赛湖南赛区连续三年获奖

•…………

我们独创的“电商+金融+产业”扶贫已经被《经济日报》列为全国扶贫案例，不仅进行全国宣传，更是呈送到国务院扶贫开

发办。2018年我们的模式被中国农业出版社《农村电商》列为全国经典农村电商案例，在全国各大高校及电商培训班中推广。



04
融资与发展计划



融资与发展规划
融资1000万深耕数字三农

B

C
A

加大核心硬件研发

加大核心硬件的研发力度，在网关、继电器、电子阀门、耳

标、脚环等多个核心硬件方面进行不断创新研发。

做 大 数 据 资 产

不断接入更多的农场，扩大平台规模的同时，做大数据资产。

深 耕 数 字 农 业

以数字农业为发展方向，不断深耕，根据国内农

业数字化现状，提供全方位的解决方案。



融资与发展规划
融资1000万深耕数字三农

扩大市场拓展能力，快速接入全国农场。40%的资金用于技术研发

拓展市场技术研发

计划融资1000万，出让股权20%

平台建设 硬件研发 团队建设 分支建立 市场拓展 日常运维



演讲完毕 谢谢观看
请给我们一个肯定，我们还您一个奇迹！

2025

汇报人：刘易战 时间：2025年5月15日
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